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PREVISAO DE VENDAS DE MATERIAIS DE
CONSTRUCAO CIVIL NA ELABORACAO DE
PLANEJAMENTO ESTRATEGICO

Natalia da Silva Martins'?, Vitor Augusto Ozaki'?

RESUMO

O presente artigo propoe ajustar, por meio da metodologia de Box-Jenkins, um mo-
delo para a previsao da receita nominal do volume de vendas de material de construgao civil
no Brasil, identificando possiveis tendéncias do mercado futuro a fim de auxiliar no planeja-
mento estratégico de empresas deste ramo. Pois, considerando que uma empresa detenha a
autonomia de ‘produzir’ a quantidade mais préxima possivel do que ird vender esta nao apre-
sentara problemas com estoque e demanda. Com a finalizacao das andlises verificou-se que o
modelo SARIMA(1,1,1) x (1,0,1) ajustou-se muito bem aos dados resultando em previsoes
bem proximas das reais.
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